
 
 

企業名   資本金 万円 

所在地 
〒  業 種  

 従業員数 名 

ＴＥＬ/ＦＡＸ  ／ ｾﾝﾀｰ会員 会員・非会員（いずれかに〇） 

E-mail   申込担当者   

受講者① 
フリガナ 
氏名 

  所属 役職 年齢 

受講者② 
フリガナ 
氏名   所属 役職 年齢 

経営リーダー、営業・販売職、商品企画職向け！好評の参加・演習型コースです！ 

中小企業診断士 佐藤 康二 氏 ㈱エム・イー・エル取締役 

■プロフィル

■公的機関 講座実績例

名刺のほか、可能な範囲で、会社案内・商品カタログ・パンフレット、 

サンプル等「商品紹介ができるもの」をご持参ください 

収益力を高める 

マーケティング   入門セミナー 

 講
師 

■マーケティングの 

本質       

■マーケティング志向

の営業活動   

■営業活動の       

分析と改善     

 

・マーケティングの基礎  ・マーケティングとは 

・顧客とニーズ 他 

・お客様の声を聴く 

・営業プロセスの基本 他 

・自社能力、営業力の分析 ・市場、顧客、競合他社の分析 

・営業活動とＰＤＣＡ ・営業活動の改善策 他 

  

■受講者の声 

・マーケティングをロジカルに

進められると思う。 

・営業の進め方には色々やり

方があり、何が重要かをグル

ープの人と話したことで気持

ちが向上した。 

営業 （令和４年度 生産性向上支援訓練受託事業）

 ） 

マーケティング 
志向の 

 

主
な
内
容 
■日  時  令和４(2022)年 ５月２７日（金） 9:30～16:30 (昼休憩 12:30～13:30) 

■受講料  ３，３００円 （税込）   ■定 員 ２０名（先着順） 
       ※研修開催日の約１ヵ月前に FAX にて「受講料振込のご案内」を送付いたします。 

■会 場  とちぎ産業交流センター２階 第２・第３会議室（宇都宮市ゆいの杜１－５－４０） 
■申込方法  下記に必要事項をご記入の上、切らずにＦＡＸまたは E-mailにてお申込みください。 

 【お問合せ先】 公益財団法人栃木県産業振興センター  総務企画部情報研修チーム TEL:028-670-2606  

FAX:028-670-2616  E-mail:kenshu@tochigi-iin.or.jp 


